
‭작성일 : 2025.3.14‬
‭…………………………………………………………………………………………..‬

‭BA팀 Orientation‬‭(2025.3.14  9pm)‬

‭강의 전 에 이야기 하고 싶은 것은‬‭, 저는….Seller 이지만, 또한 사업가 이기 때문에,‬‭사물을‬
‭“비즈니스적인 시각”‬‭으로 봅니다….따라서,‬‭저의 강의는 비즈니스에 대한 이야기‬
‭입니다‬

‭왜 드랍쉬핑판매를 배워야 하는 지는…다 아시는 일 이니 말씀드리지 않겠으나,‬
‭드랍쉬핑판매가 무엇인지……는, “정확히” 아셔야 합니다.‬

‭1.‬‭What is Dropshipping 판매?‬

‭●‬ ‭드랍쉬핑판매는 단순히 “무재고 판매” 가 아닙니다.‬
‭-‬ ‭국내에서, “드랍쉬핑판매 와 구매대행업 을 같은 것으로 간주” 하는 것 은, 강사‬

‭들이…드랍쉬핑판매에 대한‬‭실전판매 경험이 없거나 부족하여‬‭, 이 “용어의 정의”‬
‭만으로 수강생 들을 혼란케 하는 것 입니다.‬

‭-‬ ‭구매대행 이냐 드랍쉬핑이냐, 하는 개념의 정의로 시간낭비 하고 싶지 않습니다.‬
‭우리는, 판매를 통해서 “돈” 을 벌겠다는 공통의 목적을 가지고 있습니다‬

‭●‬ ‭그러나, 굳이 구분을 하고자 한다면…(‬‭교육상의 목적으로‬‭)‬
‭-‬ ‭구매대행은, 솔루션업체에서 주어진 “틀” 안에서, routine job 을‬

‭하고…타켓마켓이, “한국 내수” 라는 것 이고‬

‭-‬ ‭드랍쉬핑판매는, (레고 블럭 처럼) public 의 수많은 솔루션을 내 생각대로‬
‭조합해서,‬‭내판매시스템‬‭을 만들고,‬‭타켓마켓이 “해외시장”‬‭이라는 것‬



‭(*) 저는…개인적으로, 판매자를 하려면…무 조 건 “미국 시장” 에서 시작하라고 합니다. 그‬
‭이유는, 전세계 셀러들의 “각축장” 이지만, 모든 조건이…(일반)판매자에게는 최적의 시장 이기‬
‭때문입니다. 더욱이, 옛날에 어르신 들 이 하신 말 : “큰 물 에서 놀아라”...‬

‭소위 이야기 해서…판이 큰 곳에서 우리는 비즈니스를 해야 합니다. 그래야, 기회도 많지만,‬
‭생각하지도 못했던 “변동성” 에 도, 외풍에도 견디게 됩니다.‬

‭2.‬ ‭드랍쉬핑마켓의 사이즈 및 CAGR‬‭(연평균성장율)‬
‭(*) 구글링 할 때 마다…이 검색결과는 매번 바뀝니다…만 !‬

‭●‬ ‭South Korea 과거 5년 (Peak : 2023년6월11일 ~ 17일)‬

‭●‬ ‭United States 과거 5년 (Peak : 2023년1월15일 ~21일)‬



‭3.‬ ‭드랍쉬핑판매는 위법인가?‬

‭(*) eCommerce의 Revolution‬
‭-‬ ‭First : Dropshipping‬
‭-‬ ‭Second : ChatGPT (**game changer, 2024년봄 OpenAI 의 챗지피티 4 이후 업계는 전쟁)‬

‭4.‬ ‭드랍쉬핑판매의 실패 확률은 80% ~ 90%‬‭- - - > 이베이드랍쉬핑판매‬



‭5.‬ ‭드랍쉬핑판매‬ ‭시연‬

‭…………………………………………………………………………………………[1부 끝]‬

‭6.‬ ‭첫판매의 기쁨‬‭(**쇼피파이드랍쉬핑 4개월 - - > 이베이드랍쉬핑 입문셀러)‬





‭7.‬ ‭입문셀러의‬‭Dropshipping 판매 RISK‬

‭8.‬‭7 common dropshipping mistakes you need to avoid‬

‭9.‬‭Why eBay marketplace?‬

‭●‬ ‭Cashflow 가 top priority‬

‭●‬ ‭Open marketplaces 중에서 셀러에 제일 호의적이며, seller protection‬

‭●‬ ‭판매 중 문제 발생 시, 셀러에게 충분한 경고 먼저‬
‭●‬ ‭지난 12년간, 이베이의 기본 알고리즘은 변하지 않았음. Revision 된 이유는‬



‭-‬ ‭건전한 장터 차원에서 Buyer 보호 system‬
‭-‬ ‭More making money….but reasonable 하려고 노력 (than Amazon)‬

‭●‬ ‭이 외에도 다수‬

‭(*) 미국의 12대 대형 Open marketplace list‬

‭10.‬‭이베이판매에서의 최근‬‭주의 사항‬

‭●‬ ‭(평소에도) 네이버의 이베이판매 관련 카페에 (가끔)들어가보면, “한국발 배송” 인데도,‬
‭계정 영구 정지 사례가 있음. (드랍쉬핑판매는, 이커머스 판매 방법 중 한가지 일 뿐‬
‭이며…어느 오픈마켓플레이스 도 illegal 이라고 명문화 된 곳 없으며, 드랍쉬핑판매‬
‭한다고 계정정지 시키는 것 은 아님)‬

‭-‬ ‭계정정지 당한 셀러는, “잘 못 한것 없다” 고 하지만…이베이는, 시스템이‬
‭계정정지 시키는 것 이므로, 어떤 패턴에 위반사항이 발생하였었을 것 임.‬

‭●‬ ‭근래에 들은 소문은‬‭…‬‭드랍쉬핑판매를 하는 newbie 의 대량유입‬‭으로‬
‭이베이장터에 문제가 생기기 시작해서,‬‭신규 계정 오픈에 대해서‬‭tight 하게‬‭“시스템”‬‭이‬
‭관리‬‭하는 프로그램이 추가 되었다는 이야기. (**미국주부 도 이런 이야기를 들어서,‬
‭이베이매니저 에게 알아본 적 있다는 유튜브 영상을 본 적 있음) - 이베이의 첫번째‬
‭priority 는, “건전한 장터” 만들기.‬



‭●‬ ‭드랍쉬핑판매 관련, eBay Policy (이베이 정책)‬

‭Drop shipping‬‭, where you fulfill orders directly from‬‭a wholesale supplier,‬‭is allowed‬
‭on eBay‬‭.‬‭Remember that‬‭if you use drop shipping, you’re‬‭still responsible for the safe‬
‭delivery of the item within the time frame stated in your listing and for the buyer’s overall‬
‭satisfaction with their purchase.‬

‭However,‬‭listing an item on eBay and then purchasing‬‭the item‬‭from another retailer or‬
‭marketplace‬‭that ships directly to your customer‬‭is‬‭not allowed on eBay‬‭.‬

‭●‬ ‭따라서…..‬‭이베이의 정책을 준수하면서, 정상적인 activity (예를 들어서, 신규계정‬
‭오픈 하자마자, 갑자기 한달에 몇천불 판매는 의심을 사게 됨) 를 보여주고, 계정 오픈‬
‭후,‬‭최소한 90 (?) days‬‭는 조심하여 운행해야 함.‬

‭-‬ ‭참고로, 이베이는…문제 발생시, warning message를 먼저 주고…”소명” 할‬
‭기회를 주는 반면에, 아마존은…아무리 “대형 셀러” 라 하여도…정책 위반에‬
‭대해서 바로 kick-out…‬

‭…………………………………………………………………………………………‬

‭11.‬ ‭Y2025 new Class 안내‬
‭(*) 저의 강의는 기본적으로, Guide 강의 + Q&A단톡방 + 프리미엄글(보충) 이며, 강의 후 에‬
‭“강의 녹화 다운로드” 와 “강의 스크립트” 를‬‭복습하시라고 드립니다‬‭.‬

‭-‬ ‭D-class 경우는 1:1 개인톡 추가‬

‭●‬ ‭A-class : 프리미엄 글 읽기 및 드랍쉬핑판매 이론 공부 (1~2달)‬
‭-‬ ‭이베이계정 오픈을, (Payoneer 연결 안 하고)‬‭구매계정 only‬
‭-‬ ‭샘플구매 2개 ~ 3개 권장‬

‭---------------------------실제 클래스는 여기부터‬



‭●‬ ‭B-class : eBay드랍쉬핑, soft landing (7강)‬
‭-‬ ‭매출 올리기위한 무리한 판매 안 하고,‬‭시스템 익히기에 주력‬
‭-‬ ‭BA팀 : 4월17일 시작 하며, “Live강의 + Q&A단톡방”‬
‭-‬ ‭BB팀(6월) 부터 : 녹화강의 + Q&A단톡방‬

‭●‬ ‭C-class : eBay드랍쉬핑,월매출 1만불 (9강 ~ 12강)‬
‭-‬ ‭Y2024 경우 : 4개월에 절반정도 달성 (처방전강의)‬
‭-‬ ‭LC팀 : 달성율 zero 퍼센트 (커리큘럼강의 12강)‬
‭-‬ ‭Y2025 목표는…8강 ~ 9강으로 단축하는 것‬‭.‬

‭●‬ ‭D-class : eBay드랍쉬핑,월매출 3만불‬
‭-‬ ‭4월20일 부터, “선발대” 4명 으로 시작하며, 어느 정도 기간이 걸리는지‬

‭확인하여…최대한 단축 예정‬
‭-‬ ‭월3만불 매출이 되면, 혼자서도 5만불+ 달성이 가능 함.‬
‭-‬ ‭10만불 이상 하려면, 자금 운영 포함하여…upgrade 교육이 한번 더 필요‬

‭함.‬

‭●‬ ‭E-class : 쇼피파이드랍쉬핑판매 (14강 ~ 16강)‬
‭-‬ ‭C-class 또는 D-class 를 pass 한 수강생 만 가능 함‬
‭-‬ ‭한국인의 “영어” 라는 언어 문제를, AI 솔루션으로 최대한 대체가 필요‬

‭하다고 생각하지만, 아직 확신 이 없음.‬

‭12.‬‭과거보다 Newbie 에게 유리한 상황 이나, 입문셀러는…기존셀러에 대해서 환경적으로‬
‭매우 불리함은 사실. (**‬‭입문셀러의 판매가 안 나오는 것은 당연‬‭)‬

‭●‬ ‭ChatGPT 활용‬

‭●‬ ‭Data 분석 자료 풍부‬



‭●‬ ‭국내 이커머스 교육 방식은 수 정 되어야 함.‬

‭중요한 것은…‬‭.‬‭”Why” 와 How‬‭인데, 국내에서는 What 에만 몰두 하는 경향 이 있다는‬
‭개인적인 생각 임.‬

‭………………………………………………………………………………………………..‬



‭11.‬‭드랍쉬핑판매로 부자가 되는 공식 (**무수한 기회)‬
‭●‬ ‭1단계 : eBay드랍쉬핑판매로‬‭컨셉잡기 및 Cashcow 만들기‬

‭●‬ ‭2단계 : 타 오픈마켓으로 확장 + Shopify 드랍쉬핑판매로 scale-up‬

‭●‬ ‭3단계 : 내 쇼피파이 “쇼핑몰판매” 로 목돈 만들기 (비즈니스모델판매)‬

‭●‬ ‭Optional‬
‭-‬ ‭드랍쉬핑 판매 -> 비즈니스로 업그레이드하여 사업‬
‭-‬ ‭콘텐츠판매 및 Digital products 판매 (전자책 등)‬
‭-‬ ‭어필리에이트마케팅‬
‭-‬ ‭강의, 코칭 등 다수‬

‭13.‬ ‭언제부터 벌 수 있나?‬

‭14.‬ ‭얼마나 벌 수 있나 ?‬
‭2017년 의,:‬‭8개월 만에 백만불 Profit‬‭한 드랍쉬핑판매자 등 수없이 많은‬‭성공‬‭사례‬‭있음.‬



‭Q&A‬

‭………………BA팀‬‭: to do before 4월17일‬

‭●‬ ‭이베이 계정 개설 : Business account 말고,‬‭Individual accoun‬‭t‬‭로 오픈하며,‬
‭페이오니아 연결하지 말고,‬‭Class 전 까지는 “구매계정” 으로만 사용‬‭(절대로 selling‬
‭하시면 안됩니다.)‬

‭●‬ ‭이베이닷컴에서, 최소 2개의 상품을 구입하여…배대지 통해서 한국에 가져옴‬

‭●‬ ‭유튜브‬‭: 드랍쉬핑, 이베이, 쇼피파이 관련 내용을 절대 보시면 안됩니다.‬
‭●‬ ‭이베이온라인캠퍼스 : 정독할 필요 없으며…소설책 읽듯이‬
‭●‬ ‭프리미엄의 비플랜채널 : 소설책 읽듯이‬
‭●‬ ‭그 외에, “구글링” 하여서…드랍쉬핑판매의 성공사례를 찾아 보실 것. (**네이버‬

‭플랫폼에서의 검색은 절대로 권하지 않음)‬

‭…………………………………‬


